




●加盟金不要
　塾経営

●保証金不要
●開設資金６０万円

６畳ひと間から

始められる

パソコンを使った未来型の

学習塾の経営


テス完全個別学習システムコースオーナー会は

会員制の「学習塾経営」集まりです。

入会時に入会金５万円と月会費５万円

（初年度）が必要です。

月会費は２年目以降１万円です。
㈱テス中島教育研究所

  私は、子どもを取り巻く４つの環境を整備し、自立を助ける事が塾の使命だと思っています。４つの環境はどれが欠けても、学習成果が出せません。また人間としてこのような４つの環境が整えば、楽しく、いきいきと生活できます。自分の進むべき方向を決め、能力を最大限に発揮できるように努力するためにも、体の健康、心の健康が重要です。例えば、食生活、体力作りなど決しておろそかに出来ない要素です。ばてていては、がんばれません。

④勉強、学力向上、受験

③人間関係の健康、対人関係、友達つきあい、リーダーシ 

  ップがとれる、コミュニケーション

1 ②メンタル（心の健康）
2 体の健康－病気をしないだけでなく、活力がみなぎり、

  疲れない。

４つの環境は、①～③が欠けていれば④の勉強、学力向上、受験もうまくできません。いずれはいきづまります。学生時代勉強ができても、それ以外のことがうまくできないと長期的に見ていくと社会人になって伸び悩みます。この４つの環境を生活の中で自然にとりいれられるようなお手伝いをするのが、（株）テス 中島教育研究所の使命と考えています。①では、健康体力の限界が成績を決めるという経験を多くしてきました。

  ②では、ストレスをためない考え方を身につけることが大切です。テスの学習では、メンタルを強化します。そのため、考え方がプラス思考に変わったので、落ち込まなくなったという生徒さんの意見をいただきました。テスの合格実績をみても「なぜこんなに学力が伸びたのか、どうして合格できたのか」は、精神面によることが多く、これは強化出来るのです。

世の中にはストレスの溜まる発想、思考方法に陥り、自分で苦しんでいる生徒さんがいます。ちょっとした発想の転換で、プラス思考で、同じ問題に遭遇しても軽く乗り越えています。受験を自分の事としてとらえ、受験を自己実現のステップと考えられると、勉強も意欲的にとりくめます。嫌だ、しょうがなくやるという受け身の姿勢ですと積極性は出てきません。問題が出たときに、どう対処するのかが「幸せを決めます」

学力の向上、受験ということで、生徒さんに接しても結局４つの環境を整えることを指導することになります。

　私たちは、この「テス完全個別学習システム」を全国の

方々に伝えテスの姉妹校として生徒様がどこにいても、テスと同じ内容で勉強できる教室を作ることを目標とします。

生徒が、出来る限り近所で学習指導が出来るように、

順次塾を開いていきます。

　◆モデルプランⅠ◆　Ｘｓ４台設置自宅使用
　　　　　　　　　～サイドビジネスプラン～　
開講日　　　　週６日

課以降時間　　小学生の部…午後５：００～６：３０

　　　　　　　中学生の部…午後６：３０～８：００

授業料　　　　小学生…１４，０００円（週２回）

　　　　　　　中学生…１８，０００円（週２回）

生徒数　　　　小学生…１２名

　　　　　　　中学生…１２名

＜収入＞

　　　　　　　小学生：　１４，０００×１２＝１６８，０００円

　　　　　　　中学生：　１８，０００×１２＝２１６，０００円

　　　　　　　　　　　合計　　　　　　　３８４，０００円
＜支出＞

　　Ｘｓリース料　　　　６，０００×４＝２４，０００円

　　フロッピーレンタル料　　　小学生　　　６，０００円

　　　　　　　　　　　　　　　中学生　　２１，６００円

　　Ｘｓ用紙代　　　　　　　　　　　　　　２，０００円

　　通信費　　　　　　　　　　　　　　　　２，４００円

　　電気代　　　　　　　　　　　　　　　　５，０００円

　　コピーリース料　　　　　　　　　　　　８，０００円

　　会費　　　　　　　　　　　　　　　　５０，０００円（年60万円を12ヶ月で償却）

　　　　　　　　　　　　（２年目以降は会費は月１０，０００円になります）

　　　　　　　　　　　合計　　　　　　１１９，０００円

＜利益＞

　　初年度　　月間利益：３８４，０００－１１９，０００＝２６５，０００円

　　　　　　　年間利益：３，１８０，０００円
　　2年目以降月間利益：３８４，０００－　７９，０００＝３０５，０００円

　　　　　　　年間利益：３，６６０，０００円
　※ただし、講師を雇った場合は、人件費が月１０万程度必要です。

　※初年度開校までのｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ代60,000円は、毎月5,000円ずつの償却となります。

◆モデルプランⅡ◆　Ｘｓ８台設置　自宅・テナント使用
　　　　　　　　　ビジネスプラン～小スペース向き　

開講日　　　　週６日

課以降時間　　小学生の部…午後５：００～６：３０

　　　　　　　中学生の部…午後６：３０～８：００

授業料　　　　小学生…１４，０００円（週２回）

　　　　　　　中学生…１８，０００円（週２回）

生徒数　　　　小学生…２４名

　　　　　　　中学生…２４名

＜収入＞

　　　　　　　小学生：　１４，０００×２４＝３３６，０００円

　　　　　　　中学生：　１８，０００×２４＝４３２，０００円

　　　　　　　　　　　合計　　　　　　　７６８，０００円
＜支出＞

　　Ｘｓリース料　　　　６，０００×８＝４８，０００円

　　フロッピーレンタル料　　　小学生　　１２，０００円

　　　　　　　　　　　　　　　中学生　　２７，６００円

　　Ｘｓ用紙代　　　　　　　　　　　　　　４，０００円

　　通信費　　　　　　　　　　　　　　　　４，８００円

　　電気代　　　　　　　　　　　　　　　１０，０００円

　　コピーリース料　　　　　　　　　　　　８，０００円

　　会費　　　　　　　　　　　　　　　　５０，０００円（年60万円を12ヶ月で償却）

　　　　　　　　　（２年目以降は会費は月１０，０００円になります）

　　　　　　　　　　　合計　　　　　　１６４，４００円

＜利益＞

　　初年度　　　月間利益：７６８，０００－１６４，４００＝６０３，６００円

　　　　　　　　年間利益：７，２４３，２００円　　

　　２年目以降　月間利益：７６８，０００－１２４，４００＝６４３，６００円
　　　　　　　　年間利益：７，７２３，２００円
　※ただし、講師を雇った場合は、人件費が月１０万程度必要です。

　※テナント使用の場合、別途家賃が必要となります。
◆モデルプランⅢ◆　　Ｘｓ１２台設置　テナント使用
　　　　☆本格的にテナントを借りて、講師を採用するケース☆

開講日　　　　週６日

課以降時間　　小学生の部…午後５：００～６：３０

　　　　　　　中学生の部…午後６：３０～８：００

授業料　　　　小学生…１４，０００円（週２回）

　　　　　　　中学生…１８，０００円（週２回）

生徒数　　　　小学生…３６名

　　　　　　　中学生…３６名

＜収入＞

　　　　　　　小学生：　１４，０００×３６＝５０４，０００円

　　　　　　　中学生：　１８，０００×３６＝６４８，０００円

　　　　　　　　　　　合計　　　　　１，１５２，０００円
＜支出＞

　　Ｘｓリース料　　　６，０００×１２＝７２，０００円

　　フロッピーレンタル料　　　小学生　　１８，０００円

　　　　　　　　　　　　　　　中学生　　３２，４００円

　　Ｘｓ用紙代　　　　　　　　　　　　　　６，０００円

　　通信費　　　　　　　　　　　　　　　　７，２００円

　　電気代　　　　　　　　　　　　　　　１０，０００円

　　コピーリース料　　　　　　　　　　　　８，０００円

　　会費　　　　　　　　　　　　　　　１２５，０００円（年150万円を12ヶ月で償却）
　　　　　　　　　　　（２年目以降は月１０，０００円になります）

　　講師人権費　　　　　　　　　　　　１００，８００円

　　　　　　　　　合計　　　　　　３7９，４００円

＜利益＞

　初年度　　　月間利益：１，１５２，０００－３７９，４００＝７７２，６００円
　　　　　　　年間利益：９，２７１，２００円
　２年目以降　月間利益：１，１５２，０００－２６４，４００＝８８７，６００円
　　　　　　　年間利益：１０，６５１，２００円
　※テナント使用の場合、別途家賃が必要となります。
◆モデルプランⅣ◆　　Ｘｓ２０台設置　テナント使用
☆本格的にテナントを借りて、講師を採用するケース☆

開講日　　　　週６日

課以降時間　　小学生の部…午後５：００～６：３０

　　　　　　　中学生の部…午後６：３０～８：００

授業料　　　　小学生…１４，０００円（週２回）

　　　　　　　中学生…１８，０００円（週２回）

生徒数　　　　小学生…３６名

　　　　　　　中学生…６０名

＜収入＞

　　　　　小学生：　１４，０００×３６＝　　５０４，０００円

　　　　　中学生：　１８，０００×６０＝１，０８０，０００円

　　　　　　　　　　　合計　　　　　１，５８４，０００円
＜支出＞

　Ｘｓリース料　　　６，０００×２０＝１２０，０００円

　フロッピーレンタル料　　　　小学生　　１８，０００円

　　　　　　　　　　　　　　　中学生　　６０，０００円

　Ｘｓ用紙代　　　　　　　　　　　　　　１０，０００円

　通信費　　　　　　　　　　　　　　　　　７，２００円

　電気代　　　　　　　　　　　　　　　　１５，０００円

　コピーリース料　　　　　　　　　　　　　８，０００円

　会費　　　　　　　　　　　　　　　　１２５，０００円（年150万円を12ヶ月で償却）
　　　　　　　　　　　（２年目以降は月１０，０００円になります）

　講師人権費　　　　　　　　　　　　　１５０，０００円

　　　　　　　　　合計　　　　　　５１３，２００円

＜利益＞

　初年度　　　月間利益：１，５８４，０００－５１３，２００＝１，０７０，８００円
　　　　　　　年間利益：１２，８４９，６００円
　２年目以降　月間利益：１，５８４，０００－３９８，２００＝１，１８５，８００円
　　　　　　　年間利益：１４，２２９，６００円
　　※テナント使用の場合、別途家賃が必要となります。

●開室準備金（概算）●

　　　　　　Ｘｓ１０台設置、テナント（１０坪程度）利用の場合

■教室設備

　　生徒用机椅子一式　　　　　　　　９０，０００円程度から（１０席）

　　時計　　　　　　　　　　　　　　　５，０００円

　　電話・ＦＡＸ・コピーリース　　１００，０００円　

　　看板　　　　　　　　　　　　　　５０，０００円

　　傘立て　　　　　　　　　　　　　１２，０００円（１８本立て）

　　　　　　　　　　合計　　　　２５７，０００円
■その他（必要な時のみ）

ロッカー・書庫・ホワイトボード・タイムレコーダー・下駄箱等

· 広告宣伝費　　　

　　　　　　　　　　概算　　　２５０，０００～４００，０００円
　　　　　　一回５０，０００円（チラシ印刷代、新聞折込料　５，０００枚配布）

　　　　　　５～８回分

■テナント保証金　　　　　　　　　　　　　　　円
◆総予算　　５０７，０００～６５７，０００円

（テナント使用の場合は、他にテナント保証金等が必要です）

 
①　安全性 

　少資本で開塾できます。また、経営が成り立つ生徒数が少人数で、募集可能な経営プランです。教室の範囲は地域対象ですから、営業地域は限定できます。従って、営業費は低くおさえられます。転勤がなく、勤務時間も自由。大手企業でなくても、塾経営が可能。 

②　趣味から仕事の塾経営へ・・・素人がプロの経営者になれる？ 

　素人がプロの経営者になれるのは質の良い教育サービスが提供できるので他熟との競争に負けません。生徒さんには、個別レベルの対応ができ、学力のつまずきを発見できるシステムです。問題は最新教育情報が入った教育機器で管理します。教育力は教育機器がカバーします。ベテランの指導者はいりません。むしろ、人間にしかできない事に重点を置いた教室経営ができます。自分の仕事で教育機器に権限を委譲してもいいことは、機械を導入して合理的に仕事を進めるのが特徴です。ですから、「趣味の塾経営」から「収入の取れる塾経営」にシステムの転換をしています。あくまで、収入が取れる仕事としての塾経営を提案します。 

③　自由、平等 

　自営業なので自分の能力、希望に応じた教室経営ができます。1教室の開塾費用が低く抑えられますが、自分の力で数教室に拡大ができます。というのは、完全にパッケージができているからです。1教室にとどまらず、数教室を経営し、希望している収入を上げてください。従って他の企業のように能力があっても能力が平等に評価されない場所にいるように、思う存分力を発揮して欲しい事業です。 

④　在庫がなく授業料は前払いが原則。無理な手形、設備の必要は無し 

現金の回収は早いので、メーカーなどの事業をされている方、商店で商品の在庫にお悩みのかたは検討してください。きっと、現在のお仕事に役立つと思います。 

⑤　スタートは6畳以上のスペースがあれば開塾が可能 

不動産の有効利用ができ、付加価値の高い安定収入が得られます。また、収入が長期的に見込めます。 

⑥　子供に接することができ、人間関係のわずらわしさから開放 

生徒さんに感謝される仕事です。地域社会のステイタスも高く、生き甲斐を持てます。何歳になっても経営者として仕事を続けられます。老後の収入も本人の経営努力で増加が可能。また、仕事を通じた人脈の拡大で、知人が増え、淋しい老後から明るく楽しい老後と将来設計が自分でできます。企業に自分の将来設計を決めさせるのではなく、自分で自分の将来を決めたい方に参加して欲しいです。若くても第2の職場を考えているかたは、チャレンジしてください。 

　　　　　　　　《テス完全個別学習システム塾 ネットワーク》
★テスが開校コンサルティングをした塾（一例）
1 東京都世田谷区（池田塾長）

2 東京都世田谷区（細木塾長）…中島式学習塾

3 神奈川県磯子区（関谷塾長）
④長野県埴科郡（岡村塾長）
⑤愛知県名古屋市（中村塾長）


Ⅰ）事業説明会

　　　　　テスにて説明会、および教室の見学

Ⅱ）運営方法コンサルティング

　　　　　　開塾エリアの市場調査

　　　　　　コンセプトの決定

　　　　　　立地決定・授業料等の決定　→　物件確保・資金の調達


Ⅲ）加盟契約締結

　　　　　　教室設備

　　　　　　研修（１３ステップによる研修）

　　　　　　スタッフの確保（講師・事務員など必要に応じて）

　　　　　　営業（チラシ作成・配布等）


Ⅳ）開塾

株式会社テス　中島教育研究所は

「ひとりひとり」にあった

高品質の教育情報を提供する

教育専門のシンクタンクです。

テスは能力向上を望むすべての人が目標を達成できるように

トータル教育システムで学習支援をし、結果を出します。

株式会社テス　中島教育研究所

〒142-0041

東京都品川区戸越6-21-17

ＴＥＬ　03（5702）6736

ＦＡＸ　03（5702）5790

http://www3.tky.3web.ne.jp/~tesu/
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テス完全個別学習システム教室経営の特徴
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テスは能力向上を望むすべての人が目標を達成できるようにトータル教育システムで学習支援をし、結果を出します。
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